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奥巴马政府将给

我国轮胎行业带来什么

美国大选结果已经揭晓，民主党总统候选人

贝拉克一奥巴马当选美国第44任总统。这是美国

历史上的首位黑人总统。值得注意的是，这位新

总统奉行的是公平贸易原则。在竞选期间，奥巴

马多次呼吁重新谈判北美自由贸易协定，反对与

哥伦比亚签订自由贸易协定，希望国会能够在贸

易协定谈判中发挥更大的作用，提出加强劳动法

规和环境标准的落实。

奥巴马承诺对世界贸易组织施加压力，以促

进贸易协定的实施，重点不仅要保障劳工和环境

条款的落实，还要铲除外国政府对本国制造商补

贴以及对美国出口的非关税壁垒，以保护美国的

利益。

奥巴马还呼吁修改目前的贸易调整性援助计

划。他提出扩大对服务业、制造业工人的援助，建

立灵活的再教育账户，使工人得到持续的培训机

会，确保他们失业之前获得在经济增长领域重新

就业的技能培训。

奥巴马的公平贸易的政治立场得到了美国钢

铁工人联合会(USW)以及美国本土轮胎制造商

的认同和支持。在竞选中，美国钢铁工人联合会

(USW)喊出了“我们只投奥巴马的票”的口号。

“贝拉克一奥巴马的施政方针是美国工人第一，他

只认可保护我们工人和环境的贸易协定”，这被印

在了“USW支持奥巴马”的传单上。USW是全

美最大的工会组织，现有在职会员57．5万人。

USW支持奥巴马以及他的施政计划——让

美国的贸易伙伴承担劳动、环境和安全的责任。

“如果我们从别的国家进口的轮胎没有达到美国

安全标准，这将是现有贸易政策的失败”，一位

USW发言人说。“贸易应该是双向交易。中国

不应该在利用世界贸易组织的规则的同时不承担

起相应的责任”。

多年来，美国橡胶制品对外贸易一直处于逆

差地位。美国商务部的数据表明，2007年美国的

橡胶制品贸易逆差比上年度增长了4％，达到

78．7亿美元。而在2002年，贸易逆差是36．5亿

美元；2003年是45．3亿美元；2004年是56．1亿

美元；2005年是69．2亿美元；2006年是75．7亿

美元。

保护美国的国家利益，当然是奥巴马在处理

中美关系事务中摆在首位的事情。任参议员期

间，中美贸易平衡成了他的关注焦点，于是与另一

名参议员联合起草议案，向中国施压，要求人民币

升值。奥巴马还曾致信贸易部长保尔森，要求美

国政府对中国的人民币和贸易不均衡采取“更严

厉的措施”。

奥巴马当然将中国视为“挑战者”。他2005

年在诺克斯大学向毕业生演讲时就表示：“中国甚

至在教育领域都与美国竞争，比如说中国的工科

毕业生是美国的4倍。”

综合上述种种表现，可以预计，在今后4年间

美国的贸易保护主义将有所抬头。中国轮胎行业

在经历了OTR轮胎在美国遭遇反倾销、反补贴

之后，将在中国对美国出口产品质量的监测、中国

的劳工权利(劳动力成本)、中国市场对美国的开

放性等技术层面上遭遇狙击。如果处理不好，必

然影响到中国轮胎及其他非轮胎橡胶制品的出口

量。不过，事实上，这些要求并非全对中国不利。

比如，产品质量的监测、劳工权利等，正是目前中

国需要解决的问题。我们必须清醒地认识到上述

问题，尤其是我国的行业协会，应及时调整战略，

采取对应措施，比如争取和奥巴马政府相应部门

在这些问题上建立日常的工作关系，主动请求美

方的帮助，不仅可以使对方无话可说，而且也有助

于建立中国健康的市场秩序。

美国是我国轮胎的最大出口国。如何保住这

个市场关系到数百条生产线的正常运转，关系到

千千万万人的就业问题。我国轮胎企业要继续加

强产品质量监管，处理好劳动力成本及产品环保问

题，生产、出口质量过硬的产品，加强技术创新，加

快“从制造到创造”的进程。 李翠屏邓海燕

▲正新轮胎公司日前入选“2008年十大台

湾国际品牌”，成为唯一一家连续6年获此殊荣

的轮胎制造企业。2007年正新轮胎的品牌价值

3．46亿美元，与2006年相比提高了12％。

罗永浩



奥巴马政府将给我国轮胎行业带来什么
作者： 李翠屏， 邓海燕

作者单位：

刊名：
橡胶科技市场

英文刊名： CHINA RUBBER SCIENCE AND TECHNOLOGY MARKET

年，卷(期)： 2008,6(23)

  

 

引用本文格式：李翠屏.邓海燕 奥巴马政府将给我国轮胎行业带来什么[期刊论文]-橡胶科技市场 2008(23)

http://d.g.wanfangdata.com.cn/Periodical_xjkjsc200823002.aspx
http://g.wanfangdata.com.cn/
http://s.g.wanfangdata.com.cn/Paper.aspx?q=Creator%3a%22%e6%9d%8e%e7%bf%a0%e5%b1%8f%22+DBID%3aWF_QK
http://s.g.wanfangdata.com.cn/Paper.aspx?q=Creator%3a%22%e9%82%93%e6%b5%b7%e7%87%95%22+DBID%3aWF_QK
http://c.g.wanfangdata.com.cn/periodical-xjkjsc.aspx
http://c.g.wanfangdata.com.cn/periodical-xjkjsc.aspx
http://s.g.wanfangdata.com.cn/Paper.aspx?q=Creator%3a%22%e6%9d%8e%e7%bf%a0%e5%b1%8f%22+DBID%3aWF_QK
http://s.g.wanfangdata.com.cn/Paper.aspx?q=Creator%3a%22%e9%82%93%e6%b5%b7%e7%87%95%22+DBID%3aWF_QK
http://d.g.wanfangdata.com.cn/Periodical_xjkjsc200823002.aspx
http://c.g.wanfangdata.com.cn/periodical-xjkjsc.aspx

